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Программа семинара
«Этапы вывода товаров на маркет-плейсы для субъектов МСП»
Семинар проводится в рамках комплексной услуги  «Повышение 
конкурентоспособности и расширение рынков сбыта»

Мероприятие проводится в рамках национального проекта «Малое и среднее предпринимательство и поддержка индивидуальной предпринимательской инициативы»
ОРГАНИЗАТОР: Свердловский областной фонд поддержки предпринимательства (микрокредитная компания)
Партнер: Фонд поддержки малого предпринимательства городского округа Заречный
ДЛЯ КОГО: 

- для предпринимателей Свердловской области 
ДАТА, ВРЕМЯ:

15 мая 2023г., с 10:00ч. до 12:00ч.

МЕСТО: 


Платформа для проведения онлайн, видео-конференций Контур Толк
Спикеры и эксперты программы:

Вдовин Юрий – сооснователь компании «Первый Селлер»
Направление - Автоматизация и Программное обеспечение, опыт в продажах более 10 лет, создано более 15 новых IT- инструментов для автоматизации торговли на маркетплейсах, вывел компанию на уровень партнерства со странами СНГ

1seller — платформа по управлению всеми этапами продаж на маркетплейсах, клиентский портфель которой составляет более 400 клиентов в различных товарных категориях. Являемся официальными технологическими партнёрами Ozon и Яндекс Маркет
Адельшаев Ренат, руководитель отдела заботы о клиентах компании «Первый Селлер»

Направление – сервис, создание программ эффективного взаимодействия с маркетплейсами. За 2022 год создал более 120 успешных стратегий онлайн продвижения. Имеет огромный опыт в решении болей как начинающих, так и опытных предпринимателей

ПРОГРАММА СЕМИНАРА:
Маркетплейсы — это самый перспективный канал продаж. Во-первых, потому, что это возможность быть представленным миллионам потенциальных клиентов, а во-вторых, это самый недорогой современный способ организации продаж. Для того, чтобы развиваться вместе с маркетплейсами необходимо освоить некоторые принципы и понять основные правила работы на площадке.
На семинаре будут раскрыты следующие темы:

- Что такое МП и в чем его преимущество;

- С чего начать работу с МП;

- Условия заключения договора;

- Существующие схемы продаж: со склада МП, со склада продавца;

- Комиссия: что это такое, из чего складывается, ее размеры, где ее учитывать;

- Структура карточек товара;

- Комиссии и тарифы;

- Как посчитать свою прибыль;

- Что такое продающий контент

- Cравнительная аналитика WB, ЯндексМаркет, Ozon.

